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ДОКУМЕНТАЦИЯ АНАЛИЗА ПРЕДЛОЖЕНИЙ

	1. Способ закупки


	Неконкурентный способ закупки товаров (работ, услуг) в электронной форме Анализ предложений 

Осуществляется в соответствии с подпунктом "б" пункта 4 Положения об особенностях участия субъектов малого и среднего предпринимательства в закупках товаров, работ, услуг отдельными видами юридических лиц, годовом объеме таких закупок и порядке расчета указанного объема, утвержденного постановлением Правительства Российской Федерации  от 11 декабря 2014 г. N 1352 (Участниками закупки могут быть только субъекты малого и среднего предпринимательства)

	2. Предмет договора
	Поставка аккумуляторных батарей повышенной ёмкости для терминалов NEWPOS 8210 в соответствии с условиями проекта Договора (Приложение № 2 к настоящему Извещению) и техническим заданием (Приложение № 1 к настоящему Извещению) в количестве 200 штук

	3. Обеспечение исполнения договора
	Не установлено


Перечень критериев, применяемых при определении победителя закупки и порядок их оценки

1. Рассмотрение и оценка предварительных предложений (оферт) (далее – ПП) осуществляется закупочной комиссией в целях выявления наиболее выгодных условий исполнения договора, в соответствии с извещением и документацией анализа предложений. 

2. В случае если было принято решение об отклонении предварительных предложений, рассматриваются и оцениваются только ПП, которые не были отклонены.

3. Комиссия, согласно критериям оценки, присваивает каждому ПП, которое не было отклонено, порядковый номер в порядке уменьшения степени выгодности содержащихся в них условий исполнения договора. ПП, набравшему наибольший итоговый рейтинг (наибольшее количество итоговых баллов), присваивается первый номер.

В случае, если несколько ПП одинаковые (схожие по степени выгодности), то меньший порядковый номер присваивается предложению, размещенному на ЭТП участником раньше.

4. Рейтинг ПП представляет собой оценку в баллах, получаемую каждым участником закупки по результатам оценки по критериям (подкритериям). 

5. Дробное значение рейтинга по критериям и по подкритериям округляется до двух десятичных знаков после запятой, по математическим правилам округления.
6. Значимость критериев определяется в процентах. Для расчетов рейтингов применяется коэффициент значимости, равный значению соответствующего критерия, подкритерия в процентах, деленному на 100. Сумма значимостей критериев оценки ПП установленных в документации, составляет 100 процентов.
7. Для оценки ПП осуществляется расчет итогового рейтинга по каждому ПП. Итоговый рейтинг (баллы) ПП рассчитывается путем сложения рейтингов по каждому критерию, подкритерию оценки ПП, установленному в настоящей документации, умноженных на их значимость. 
8. Критерии и порядок оценки и сопоставления ПП:
Оценка ПП осуществляется по критериям в процентном соотношении (максимальное значение 100%). Максимальное количество баллов по каждому критерию -100 баллов:

· Стоимостной критерий оценки «Цена единицы Товара» – Значимость критерия 100%;

Лучшие условия исполнения договора - Чем меньше Цена единицы Товара, тем выше предпочтительность

Оценка ПП по стоимостному критерию «Цена единицы Товара»  

Баллы, присуждаемые[image: image2.png]


-му ПП по критерию «Цена единицы Товара», определяются по формуле:
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где:

Цi - предложение по Цене единицы Товара участника Анализа предложений, ПП которого оценивается;

Цmin - минимальное предложение из предложений по Цене единицы Товара, сделанных участниками Анализа предложений.

 Для расчета итогового рейтинга по ПП: баллы, присуждаемые [image: image5.png]


-му ПП по критерию «Цена единицы Товара», умножаются на соответствующую указанному критерию значимость, равную 1 (100%).    

Цена договора и иные условия ПП, указанные участниками в электронных формах на ЭТП или ЭМ, имеют преимущество перед сведениями, указанными в загруженных на ЭТП или ЭМ электронных документах.

При выявлении в ПП арифметических, грамматических ошибок при наличии разночтений между суммой, указанной словами, и суммой, указанной цифрами, преимущество имеет сумма, указанная словами.

При наличии в ПП разночтений между предложением участника о цене договора, и ценой, получаемой путем суммирования значений, из которых складывается цена договора, преимущество имеет предложение о цене договора.
